
1 

Resumen Ejecutivo  
 

Estudio de Precios de Colegios Nueva Concertada 
Comunidad de Madrid 

 
 

Marzo 2017  



¿En qué consiste el estudio? 
 

Se encarga un estudio a una empresa especializada para realice un informe sobre los 
precios y distintos cobros que los colegios denominados “nueva concertada” de la 
Comunidad de Madrid cobran a las familias.  
 
Se visitan 40 colegios de una muestra de 80, perteneciendo mucho de ellos a un mismo 
grupo o institución, por lo que los resultados globales son extrapolables prácticamente al 
total del grupo y al total del universo (80 colegios).   
 
La mayoría de los colegios son de reciente creación (antigüedad inferior a quince años) y 
fueron concedidos por concurso público y con cesión de suelo público.   

2 



¿Cuál es el objetivo principal del estudio? 
 
Conocer la información que le dan a las familias cuando van a matricular a sus hijos y 
evaluar los precios ofertados por los colegios de la muestra, y su nivel de adecuación a los 
requisitos legales que en esta materia afectan a los colegios concertados. 
 
Real Decreto 2377/1985, de 8 de diciembre, por el que se aprueba el Reglamento de 
Normas Básicas sobre Conciertos Educativos, artículos 14 y 15:  
 
 
"Art. 14.  1. El concierto educativo obliga al titular del centro privado a impartir gratuitamente las enseñanzas del 
concierto de acuerdo con los correspondientes programas y planes de estudio y con sujeción a las normas de ordenación 
académica en vigor. 
2. Por la impartición de las enseñanzas del nivel educativo objeto del concierto no se podrá percibir concepto alguno 
que, directa o indirectamente suponga una contrapartida económica por tal actividad. 
3. Por el concierto educativo el titular del centro se obliga al cumplimiento de las normas establecidas en el título IV de la 
ley orgánica 8/1985, de 3 de julio, y en los correspondientes reglamentos de aplicación de la misma. 
 
Art. 15. 1. Las actividades escolares complementarias y de servicios de los centros concertados serán voluntarias, no 
tendrán carácter discriminatorio para los alumnos, no podrán formar parte del horario lectivo y carecerán de carácter 
lucrativo.  
2. La percepción de cantidades determinadas en concepto de retribución de las referidas actividades deberá ser autorizada 
por la Administración educativa competente. En el supuesto de actividades complementarias, la autorización se realizará 
previa propuesta del consejo escolar del centro." 
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¿A qué conclusiones llega el estudio? 
 

El 100% de los colegios visitados cobra cuotas con una estructura de gastos similar,  en 
todos ellos; con una partida de cuotas fijas “obligatorias” y otras voluntarias. Existe una 
cuota básica que se cobra en todos los casos, y sobre la que se aplican en algunos casos 
diferentes criterios de “voluntariedad”. 
 
La denominación utilizada para dicha cuota base varía desde “Actividades 
complementarias”, “Complemento formativo”, “Proyecto educativo diferencial” o 
“Donación o Aportación voluntaria” u otros.   
 
Cantidades percibidas por conceptos directos de las enseñanzas del nivel educativo 
objeto del concierto, y por tanto supuestamente gratuitas.  
 
Respecto a la VOLUNTARIEDAD: en el 77% de los colegio  NO se menciona en la visita  y de 
estos, el 39% tampoco lo refleja por escrito en la documentación. 
 
El 23% que si lo mencionan en la visita y si aparece reflejado por escrito, de manera 
verbalizada tienden a explicarnos que tiene carácter obligatorio, e incluso en alguno 
mencionan que “les obligan a ponerlo así”.  
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Este testeo de la voluntariedad nos arroja resultados de cierta gravedad: 
 

Detectamos varios casos claros de discriminación (en concreto 5 colegios) a los hijos de las 
familias que estarían dispuestas a no pagar esta supuesta cuota voluntaria; 
 
Identificamos diferentes niveles de presión al cobro de esta cuota voluntaria, pudiendo 
establecer un ranking de colegios en función de este indicador de presión; y 
 
Detectamos que no existe una correlación directa entre esta presión y el nivel de precios, 
pero también que hay un numeroso grupo de colegios ubicados en entornos de elevada 
presión y precios. 
 
La cuota básica (sin actividades extraescolares o servicios complementarios) promedio es 
de 148€, con un máximo de 198€ y un mínimo de 88€.  
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Cobro de Cuota Básica:   

 
➢ El 100% de los colegios visitados 

cobran la “cuota base” a las familias, de 
mayor o menor importe, y bajo 
diferentes denominaciones.  

 
➢ La cuota promedio de los colegios 

concertados analizados es de 148€, con 
un máximo de 198€,  que cobra el 
colegio Casvi, y un mínimo de 88€ que 
cobra Villamadrid. 

 
 
 
 
➢ Todos los colegios menos uno (Colegio 

Las Tablas de Valverde) nos han 
facilitado finalmente la información de 
precios. 

  

Promedio 
Colegios 

Concertados 

148€ 
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EXPLICACION DEL COBRO DE CUOTAS EN LA ENTREVISTA 
 

Un tercio de ellos NO explica el detalle de las tarifas y uno de ellos no ofrece las tarifas 
hasta que el alumno esté matriculado. Cada colegio da una explicación de la justificación 
para cobrar una cuota complementaria.  



EXPLICACION DEL COBRO DE CUOTAS EN LA ENTREVISTA 
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HORARIO:  
  

Sólo en el 28% de los casos hacen mención al horario de prestación de las actividades 
complementarias.  En todos ellos se hace en el horario del comedor y la duración más 
generalizada es de 45 a 60 minutos diarios. Algunos colegios explican que es en horario 
lectivo.  
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PRESENTACION TARIFAS 
 

Los materiales comerciales utilizados para la presentación del colegio son formatos 
claramente identificados con logotipo y marca del colegio, pero sin embargo la información 
de precios, en varios casos, ni siquiera va identificada con el logotipo del colegio y/o no 
utilizan formatos corporativos, sino una fotocopia sin la identidad visual del centro.  
 
En muchos casos, aunque la información es para el próximo curso, nos encontramos que 
entregan las tarifas del 2015/16.  
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CARÁCTER NO LUCRATIVO 
 

Sólo en el 20% de los colegios visitados menciona el carácter NO LUCRATIVO de la cuota. 
 

EVOLUCIÓN RESPECTO AL AÑO PASADO 
 

En el curso 2015 – 2016 se realizó un primer estudio. Su contraste con el actual permite 
concluir que:  
El 100% de los colegios sigue cobrando algún tipo de cuota adicional a las familias, por 
encima de los 100€ en la mayor parte de los casos. 
Tan solo 4 colegios han realizado cambios formales para adaptarse a la legislación vigente, 
dotando a la cuota de contenido o ligándola a una serie de horas complementarias, y 
añadiendo notas a pie de página sobre el carácter voluntario de la cuota, a pesar de que en 
las visitas presenciales se recalcaba el carácter obligatorio de la misma. 
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Informe Completo 

2 
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Antecedentes 

La Asociación de Colegios Privados - CICAE realizó en 2016 un primer Estudio de Precios de 
Colegios de la Nueva Concertada de Madrid.  
 
Se nos traslada el encargo de realizar un nuevo estudio con la información contrastada sobre los 
precios y tarifas que estos colegios ofertan a las familias para la escolarización del próximo 
curso escolar 2017/18.  
 
El cliente nos facilita un listado de colegios que son objetivo del estudio de los que la mayoría 
pertenecen a lo que se ha venido a denominar Nueva Concertada . Son colegios concertados de 
la Comunidad de Madrid, de reciente creación, no tienen una antigüedad superior a quince 
años, y todos tienen en común que fueron objeto de concurso público con cesión de suelo 
público. 
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Objetivo 

El objetivo principal del estudio encargado por el cliente es evaluar los precios y 
servicios ofertados por los colegios de la muestra, y su nivel de adecuación a los 

requisitos legales que en esta materia afectan a los colegios concertados. 
 
La información que se requería era:  

• Rango de precios en concepto de escolaridad. 
• Tipo de conceptos por los que se cobra a las familias. 
• Explicación del contenido de esas cuotas y grado de detalle. 
• Información sobre la voluntariedad del pago de esas cuotas. 
• Horario en los que se imparten esos complementos. 
• Material informativo que entregan a las familias. 

 
Además el objetivo secundario del estudio es recoger la información documental de 
precios que se entrega a las familias, además de recoger los testimoniales en las visitas. 
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Metodología 

Observación de la experiencia de matriculación: 

Realización de simulaciones presenciales de familias pidiendo información para la 
matriculación de alumnos en etapas de educación obligatoria para el curso 2017/18.  
El objetivo era conocer la oferta económica que realizan a las familias, así como otros 
aspectos de la atención y los servicios prestados en dichos colegios. 

• Universo: listado de  75  colegios  concertados de la Comunidad de Madrid 
proporcionado por el cliente. 

• Propuesta muestral:    

✓ 40 colegios concertados, muchos de ellos pertenecientes a 
Instituciones Educativas titulares de varios colegios. (Por 
ejemplo: Grupo Gredos San Diego, Fundación Arenales, Grupo 
Anta, Humanitas, Gecesa, etc. ). 

✓ Se han visitado varios colegios del mismo grupo, por lo que los 
resultados globales son extrapolables al total del grupo y al 
total del universo.   

 
• Error muestral: +/- 9,4% para un nivel de confianza del 95,5% y bajo la 

hipótesis  de p=q=50%. 
 
• Duración trabajo de campo: del 22 de Febrero al 31 de Marzo, en periodo 

de información a las familias para el siguiente curso escolar.  

• Trabajo realizado por auditores con perfil ajustado al trabajo realizado. 
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Análisis de precios y servicios 

Tipos de cuotas:   

Cuota general:  
• Cuota de carácter obligatorio y anual. 
• Suelen englobar conceptos como Seguro Escolar, 

Gabinete Psicopedagógico, Material Escolar, etc.(En 

algunos casos configuran un paquete con todos estos servicios, sin desglose 
de costes individuales). 

Cuota discrecional:  
• Gastos de carácter voluntario y de pago mensual. 
• Suelen englobar conceptos como Comedor, 

Extraescolares, Horario Ampliado, Transporte,  etc. 

 

 
 
Cuota base: 
• Cuota que aparece en todos los colegios visitados, de 

carácter mensual y que ser relaciona con la actividad 
escolar y aparece bajo diferentes denominaciones. 
(oferta ampliada, actividades complementarias, 
complemento formativo, etc.)  
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Análisis de precios y servicios 

Cuota 
base 

* Presentamos algunas Tarifas ofrecidas por los colegios a modo de ejemplo. 

Cuota 
general 

Cuota 
discrecional 
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Análisis de precios y servicios 
MONTE 
TABOR 

* Presentamos algunas Tarifas ofrecidas por los colegios a modo de ejemplo. 

Cuota 
base 

Cuota 
general 

Cuota 
discrecional 
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Análisis de precios y servicios 

PEÑALAR 

* Presentamos algunas Tarifas ofrecidas por los colegios a modo de ejemplo. 

Cuota 
base 

Cuota 
general 

Cuota 
discrecional 

Cuota 
base 



Análisis de precios y servicios 

* Presentamos algunas Tarifas ofrecidas por los colegios a modo de ejemplo. 

Cuota 
general 

Cuota 
base 

Cuota 
general 

Cuota 
base 
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Análisis de precios y servicios 

* Presentamos algunas Tarifas ofrecidas por los colegios a 
modo de ejemplo. 

Cuota 
general Cuota 

discrecional 
Cuota 
base 

Cuota 
general 

Cuota 
discrecional 

Cuota 
base 
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Análisis de precios y servicios 

Cobro de Cuota Básica:   

 
➢ El 100% de los colegios visitados 

cobran la “cuota base” a las familias, de 
mayor o menor importe, y bajo 
diferentes denominaciones.  

 
➢ La cuota promedio de los colegios 

concertados analizados es de 148€, con 
un máximo de 198€,  que cobra el 
colegio Casvi, y un mínimo de 88€ que 
cobra Villamadrid. 

 
 
 
 
➢ Todos los colegios menos uno (Colegio 

Las Tablas de Valverde) nos han 
facilitado finalmente la información de 
precios. 

  

Promedio 
Colegios 

Concertados 

148€ 



COLEGIO  CUOTA   COMEDOR  
 MATERIAL 
ESCOLAR  

 SEGURO 
ESCOLAR  O 
ACCIDENTES  

 ORIENTACIÓN 
PSICOPEDAG  

 IPAD(NUEVAS 
TECNOLOGÍAS)  

 
ENFERMERIA/ME

DICO/SEGURO 
MEDICO  

TOTAL*  
 AMPLIACIÓN 

HORARIO  
 TRANSPORTE  

ARENALES 
ARROYOMOLINOS 

 170*10 +  
140€ en julio  

 130x10 
 25€/ 
Trimestre 

               307,50 €   20€/mes (1/2 hora)    

ÁBACO  161€*10  141,5€*10 
 33€ 
/Trimestre  

               312,40 €      

VALLMONT  145€*10   120€*10   8€*10                 273,00 €   42€/ mes(1 hora)    

SAN JAIME  183€*10   155€ *10   110€ /anual     3,70€*10             352,70 €   65€/ mes(1 hora)   156€ /mes  

SANTA GEMA DE GALGANI  157€/mes   138€/mes   4€/mes                 299,00 €   36€/ mes(1 hora)    

VILLAMADRID  88€/mes   122€/mes   96€ /anual     72€/anual     18€/anual         228,60 €   41€/ mes(1 hora)   108€ /mes  

ARCADIA  126€/mes   131€/mes   122€ /anual     104,50€/anual     66,32€/anual         286,25 €   38€/ mes(1 hora)   147€ /mes  

PEÑALAR  170€*10   138€/mes   45€ /anual   80€/anual               320,50 €   67€/ mes(1 hora)    

GREENWICH SCHOOL  183,12€*10   156€/mes     156€/anual             354,72 €   44€/ mes(1 hora)    

MARÍA TERESA 
 170*10 + 
140€ en julio  

 130x10 
meses  

       40€/mes           340,00 €   20€/mes (1/2 hora)    

ANTAVILLA SCHOOL  155€/ mes   124€ /mes  
 35€ 
/Trimestre  

   41€/año     46,50€/año         298,30 €     140€/mes  

ZOLA  149,50€/ mes   140€ /mes  
 22€ 
/Trimestre  

 86,3€/anual               304,70 €   61,64€/ mes(1 hora)   160€/mes  

CASVI  197,65€/ mes  
 156,43€ 
/mes  

                 354,08 €     124,15€/mes  

PARQUE  170€*10   138€*10                   308,00 €   111€/ mes(1 hora)   117€/mes  

VALDEFUENTE  170€/ mes   135€ /mes                   305,00 €   47€/ mes(1 hora)   142€/mes  

GAUDEM  122€/ mes   124€/ mes   105€ /anual   14€/anual   125€/anual   8€/mes   45€/anual         282,90 €   57€/ mes(1 hora)   135€/mes  

FUENLLANA  93€/ mes   90€/ mes   60€ /anual   16€/anual       55€/anual         196,10 €   40€/ mes(1 hora)   102€/mes  

SANTO ANGEL LA DEHESA  100€/ mes                     100,00€     

Información de precios: 

Análisis de precios y servicios 

* Total= cuota base + comedor +material escolar + seguros + orientación pedagógica 
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COLEGIO  CUOTA   COMEDOR  
 MATERIAL 
ESCOLAR  

 SEGURO 
ESCOLAR  O 
ACCIDENTES  

 ORIENTACIÓN 
PSICOPEDAG  

 IPAD-NUEVAS 
TECNOLOGÍAS  

TOTAL* 
 AMPLIACIÓN 

HORARIO  
 TRANSPORTE  

ARENALES CARABANCHEL  170€*10   130€*10   20€ /Trimestre               306,00 €  
 20€/mes (1/2 

hora)  
  

EDITH STEIN  144€*10   140€*10   75€ /anual               291,50 €   50€/ mes(1 hora)    

CEU SAN PABLO SANCHINARRO  166€*10  
 148,50€/ 

mes  
 88€ /anual   129,5€/anual           336,20 €      

SANTA MARÍA LA BLANCA  160€*10   135€/ mes   64€ /anual     118,5€/anual           313,20 €   43€/ mes(1 hora)    

TRES OLIVOS  98€/mes   7,4€/ diario   25€/trimestre  19,50€/anual  32,50€/trimestre           124,60 €   47€/ mes(1 hora)   90€/mes  

EL VALLE III  150€/mes  
 130,65€/ 

mes  
               280,65 €  

 40,45€/ mes(1 
hora)  

  

CHESTERTON  144€/mes   140€/ mes   75€ /anual   100€/anual           301,50 €   50€/ mes(1 hora)    

ANTAMIRA  148€*10   139€/ mes   36€/trimestre   16€ /anual   46€ /anual           309,20 €   28€/ mes(1 hora)    

BERNADETTE  (96€+37€)*12   128€*9   92€ /anual       4€/mes         274,20 €     140€/mes  

GREDOS S.DIEGO MORATALAZ  110€*10   139€/ mes   55€ /anual   10,14€ /anual   56,6€ /anual           261,20 €      

QUERCUS  120€/mes   135€/ mes   99€ /anual   20€ /anual   30€ /anual           269,90 €   47€/ mes(1 hora)    

KOLBE  146€/mes   7€/ diario                 153,00 €     80€/mes  

MONTE TABOR  145€/mes   148€/ mes   72€ /anual   45€ /anual           304,70 €      

ESTUDIANTE LAS TABLAS  175€/mes   145€/ mes   90€ /anual       205€ /anual         349,50 €   72€/ mes(1 hora)   147€/ mes  

LAS TABLAS DE VALVERDE                              -   €      

TRINITY COLLEGE  170,50€/mes       68€ /anual   12,5€/ mes   200€ /anual         209,80 €      

HELADE  130€/mes   140€/mes   67€ /anual   23€ /anual             279,00 €   34€/ mes(1 hora)    

CAUDE  137,92€*10  148,48€/mes   115€ /anual   23,25€ /anual   43,38€ /anual   9€ /anual         305,50 €   51€/ mes(1 hora)    

GREDOS SAN DIEGO LAS ROZAS  145€*10   144€/mes   46,30€ /anual   10,40€ /anual   56,60€ /anual           307,80 €   47€/ mes(1 hora)    

GREDOS SAN DIEGO EL 
ESCORIAL 

 136€*10   139€/mes   21€ /anual   10,40€ /anual   29,30€ /anual           288,50 €   47€/ mes(1 hora)    

LEONARDO DA VINCI  144,25€/mes   144,25€*10     176,75€ /anual           306,50 €  
 45,7€/ mes(1 

hora)  
  

HUMANITAS TRES CANTOS 184,50€/mes 133,12€/mes        317,62 €  
35,84€/ mes(1 

hora) 

Información de precios: 

Análisis de precios y servicios 

*Total= cuota base + comedor +material escolar + seguros + orientación pedagógica 
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Análisis de precios y servicios 

Aportación, Cuota o Donación.  

Nomenclatura asociada a la existencia de 
actividades adicionales y complementarias. 

Nomenclatura asociada a un proyecto  
educativo diferencial. 

Nomenclatura asociada a un carácter 
voluntario. 

1 

2 

3 

Denominación de la Cuota: en el análisis de las cuotas que cobran los colegios vemos 

como utilizan diferentes estrategias para dotar de consistencia al concepto. 

Actividades Complementarias ,  
Complemento Educativo 

Proyecto Educativo Propio,  
Oferta Educativa. 

DENOMINACIÓN UTILIZADA ……. SIGNIFICADO ASOCIADO ……. 



26 

Denominación de la Cuota: 

ARENALES ARROYOMOLINOS ACTIVIDADES Y SERVICIOS COMPLEMENTARIOS 

ÁBACO ACTIVIDADES Y SERVICIOS COMPLEMENTARIOS 

VALLMONT ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

SAN JAIME COMPLEMENTO EDUCATIVO 

SANTA GEMA DE GALGANI ACTIVIDADES Y SERVICIOS COMPLEMENTARIOS 

VILLAMADRID COMPLEMENTO FORMATIVO 

ARCADIA COMPLEMENTOS FORMATIVOS 

PEÑALAR ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

GREENWICH SCHOOL ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

MARÍA TERESA MÓDULO COMBINADO (ACTIVIDADES COMPLEMENTARIOS + SERVICIOS COMPLEMENTARIOS) 

ANTAVILLA SCHOOL ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

ZOLA ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

PARQUE ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

VALDEFUENTE ACTIVIDAD COMPLEMENTARIA 

GAUDEM HORA COMPLEMENTARIA 

CASVI PAQUETE VOLUNTARIO DE AMPLIACIÓN DE ACTIVIDADES Y SERVICIOS COMPLEMENTARIOS 

ANTAVILLA SCHOOL ACTIVIDADES COMPLEMENTARIAS 

Análisis de precios y servicios 

Nomenclatura asociada a la existencia de 
actividades adicionales y complementarias. 

1 
Actividades Complementarias ,  

Complemento Educativo 

TOTAL: 17 COLEGIOS 
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Denominación de la Cuota: 

FUENLLANA SERVICIO ORIENTACION PSICOPEDAGOGICA 

ARENALES CARABANCHEL PROYECTO DACI 

CEU SAN PABLO SANCHINARRO OFERTA AMPLIADA 

ANTAMIRA OFERTA EDUCATIVA ANTANA 

TRINITY COLLEGE PROYECTO TRINITY COLLEGE 

HELADE PROYECTO INTEGRAL EDUCATIVO 

CAUDE PROYECTO DE CENTRO: ACTIVIDAD FORMATIVA (PRIMARIA) Y PROYECTO BICULTURAL (ESO) 

LEONARDO DA VINCI PROGRAMA DA VINCI 

Análisis de precios y servicios 

Nomenclatura asociada a un proyecto  
educativo diferencial. 

2 Proyecto Educativo Propio,  
Oferta Educativa. 

TOTAL: 8 COLEGIOS 
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Denominación de la Cuota: 

SANTO ANGEL LA DEHESA DONATIVO VOLUNTARIO 

EDITH STEIN FUNDACIÓN 

SANTA MARÍA LA BLANCA CUOTA ESCOLAR  

TRES OLIVOS DONACIÓN FUNDACIÓN 

EL VALLE III DONACIÓN 

CHESTERTON APORTACIÓN VOLUNTARIA 

BERNADETTE CUOTA SOSTENIMIENTO COOPERATIVA Y CUOTA COOPERATIVA RETORNABLE  

GREDOS SAN DIEGO MORATALAZ DONACIÓN 

QUERCUS APORTACIÓN VOLUNTARIA 

KOLBE CUOTA ÚNICA + CUOTA MES 

MONTE TABOR APORTACIÓN VOLUNTARIA 

ESTUDIANTE LAS TABLAS COMPLEMENTO VOLUNTARIO 

GREDOS SAN DIEGO EL ESCORIAL DONACIÓN 

Análisis de precios y servicios 

Aportación, Cuota o Donación.  
Nomenclatura que pretende connotar a la 
tarifa de un carácter voluntario que no es 
real. 

3 

TOTAL: 8 COLEGIOS 
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EXPLICACIÓN en la entrevista: 
 

Independientemente de la nomenclatura que utilicen los colegios, encontramos, de 

manera general, tres niveles en el nivel de detalle de la explicación verbal  
de la cuota. Así encontramos colegios que:  

 

A. Mucho detalle. 

B. Poco precisos. 

C. No explican ni justifican.  

 
 

Análisis de precios y servicios 



EXPLICACIÓN de la Cuota en la entrevista: 

 
  A. Mucho detalle:  

ARENALES ARROYOMOLINOS 
Más horas de inglés, orientación, y tutor personalizado.  Cada profesor tiene unos 10 niños y tratan todos 
los problemas con esos niños y sus familias. 

ÁBACO Gabinete, enfermería, orientación, tecnología, inglés y piscina 

SANTA GEMA DE GALGANI Piscina, inglés, seguro médico, gabinete médico, gabinete psicopedagógico 

VILLAMADRID 
Complemento formativo= proyecto Wonder  School, taller de comunicación, proyecto deportivo, 
inteligencia emocional, programa de incentivación a la inteligencia. 

VALDEFUENTE 
Mas clases de inglés, matemáticas lengua, y mejora del colegio. Además  se añade los servicios de 
enfermería, plataforma educativa, jornada completa en junio y septiembre, departamento de orientación 
tutorías y preparación para los exámenes de Cambridge. 

GAUDEM Tienen lengua de signos, piscina y más horas de inglés 

ZOLA 
Horas lectivas y materias que amplían el curriculo mínimo: (incluye detalle de las materias en la 

oferta). 
ANTAVILLA SCHOOL 2 horas de Idiomas + 1 de ciencia + 2 de Move sports. 

Análisis de precios y 

servicios 

FUENLLANA 
Cada niño tiene una persona, para que le oriente y guíe en sus comportamientos y dificultades. Estando en 
contacto con los padres. 

ARENALES CARABANCHEL 

Orientación, enfermería, para los pequeños un auxiliar para cambio de ropa y pañales, 1h1/2 más de clase 
en de Ingles y crean también una bolsa de beca. Con la cuota se crea una bolsa de BECA para familias que 
lo necesiten, hay que presentar ingresos y gastos, lo estudian y te ayudan dependiendo de la necesidad. Se 
renueva anualmente. 

ANTAMIRA 
Instalaciones y profesorado (con lo que la Comunidad le paga tiene solo para las nominas y no todas, y el 
colegio tiene un mantenimiento). Más el Proyecto Educativo Antana Siglo XXI 

TRINITY COLLEGE La hora extra que realizan para conseguir el título Trinity College 

HELADE 
Varias opciones , a elegir 4: (Ampliación 1ª Lengua Extranjera (2 horas inglés nativo), ampliación alemán, 
refuerzo matemáticas, taller de teatro, taller creación musical, oratoria y debate, estímulo talento 
matemático, natación. ) 

CAUDE 3 horas inglés + 1 francés +  1 piscina 

LEONARDO  DA VINCI 
Incremento  del horario lectivo de una sesión diaria con respecto al currículo establecido en la 

normativa. En primaria es en las áreas de Cambridge, Natación, Drama, Competencia Digital, 

Tutoría. 
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EXPLICACIÓN  de la Cuota en la entrevista: 
 

  A. Mucho detalle:  

Análisis de precios y servicios 

SANTO ANGEL LA DEHESA 
La comunidad paga 25 horas y ellos ponen 5 horas más, orientación y pago de obras de instalación. 5 horas más de 
clase, orientación y pagar lo que ha costado el colegio y pagar una ampliación de 4 clases que tienen que hacer 

EDITH STEIN 
Hacen una hora más de clase de lo que esta concertado por la Comunidad de Madrid y la vigilancia del comedor en 
ese precio esta incluida. 

SANTA MARÍA LA BLANCA Dan 5 horas más a la semana de lo que paga la comunidad y se reparten en inglés y recursos digitales 

TRES OLIVOS Nos explican  que es una hora de ingles que dan de 12:00 a 13h 

CHESTERTON 5 horas más de lo que es obligatorio, más profesores 

BERNADETTE 
Colegio de cooperativa de padres sin beneficio para nadie solo para una mejora de los alumnos, que en caso de 
morir algún padre, el colegio se hace cargo de la educación del niño hasta la universidad. Comenta el concepto de 
desdoblamiento, que significa el apoyo escolar al alumno que vaya mas flojo, en cualquier materia 

ESTUDIANTE LAS TABLAS La hora extra que realizan de 14:15 a 15:00 (inglés 2 horas, lectura 1 hora, deporte  2 horas) 
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EXPLICACIÓN de la Cuota en la entrevista: 

 

  B. Poco precisos:  

VALLMONT La Comunidad de Madrid subvenciona 30 horas y ellos dan 35 horas 

 SAN JAIME Educación  más s amplia y personalizada para cada alumno 

ARCADIA Ayuda al estudio de los niños 

PEÑALAR Conjunto de actividades que enriquecen y mejoran el proyecto educativo. 

GREENWICH SCHOOL Siempre argumentan que es un colegio concertado-privado 

CASVI Clases extra de las curriculares 

Análisis de precios y servicios 

GREDOS SAN DIEGO MORATALAZ Todas las actividades extras que hace el colegio: piscinas, deportes, actividades culturales… 

QUERCUS Para gastos de mejora del colegio 

KOLBE Buen profesorado, buena educación. Gastos y mejoras 

MONTE TABOR Mejora de instalaciones 

GREDOS SAN DIEGO LAS ROZAS 
Detalle de actividad de tipo educativo, culturales, deportivas, cooperación y acción social (descritas 
en tarifario) 

GREDOS SAN DIEGO EL ESCORIAL 
Detalle de actividad de tipo educativo, culturales, deportivas, cooperación y acción social (descritas 
en tarifario) 
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EXPLICACIÓN  de la Cuota: 
 

  

Análisis de precios y servicios 

C. No explican ni justifican :  

MARÍA TERESA 

PARQUE 

CEU SAN PABLO SANCHINARRO COLEGIO EL VALLE III 
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• Cuando en la visita surge el tema del precio, ya sea espontáneamente o porque preguntamos, 
en el 28% de los colegios No explican en detalle los conceptos que se incluyen en cada tarifa.  

• Y para la explicación de los precios un 13% no utilizan un soporte papel para la explicación de 
los precios, aunque la gran mayoría acaba entregando la información de precios. 

• En los colegios en los que no explican el detalle de las tarifas, nos encontramos con que no 
hay una intención de transparencia real en cuanto a esta información, e incluso no nos la dan 
en un caso, Las Tablas de Valverde. 

• Es destacable que hay varios colegios que no nos dan información de precios en un tarifario 
corporativo, o en el que no incluyen la cuota básica, sino que nos lo apuntan en un papel. 
(Colegio Ábaco, Arenales Carabanchel, Edith Stein, Chesterton, Kolbe, El valle III.) 

En el caso concreto del Colegio El Valle III, nos remiten a jornada de puertas abiertas, y nos dan opción a recoger en 
secretaría carpeta con documentación, “pero no explican nada, dicen que las dudas el día de la reunión y no te dejan ni que 
la abras en el centro”. 

• De los colegios que facilitan la información de las tarifas, como apoyo a la explicación, sólo 7 
colegios de los visitados hacen una simulación del coste mensual para nuestro caso concreto 
y sólo otros 7 hacen simulación para todo el tramo educativo. 

Explicación de conceptos de las tarifas : 

Análisis de precios y servicios 
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Respecto a los materiales que entregan los colegios vemos tres grandes conclusiones:  

 

• Por un lado, vemos como la gran mayoría entregan catálogos de alta calidad e incluso 
merchandising del colegio, frente a la mala calidad o inexistencia en algunos casos de la 
información de precios.  

 

• Por otro lado, los materiales comerciales utilizados para la presentación del colegio son 
formatos claramente identificados con logotipo y marca del colegio, pero sin embargo la 
información de precios, en varios casos, ni siquiera va identificada con el logotipo del 
colegio y/o no utilizan formatos corporativos. Así vemos como  San Jaime y El Valle III 
entregan hoja sin logo, Kolbe y Edith Stein entregan papel manuscrito. 

• En algunos casos, entregan las tarifas del 2015/16 a pesar de que nos están informando para 
la matriculación del curso 2017/18.  

 

 

 

 

 

Materiales que entregan: 

Análisis de precios y servicios 
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Análisis de precios y servicios 

Materiales que entregan: 

Edith Stein 

El Valle 
III 

Ejemplos 
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Análisis de precios y servicios 

Materiales que entregan: 

KOLB
E 

SAN JAIME  Ejemplos 
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Análisis de precios y servicios 

Materiales que entregan: 

CHESTERTON 

Ejemplos 



Análisis de precios y servicios 

Voluntariedad: 

 
  
 NO lo dicen en la visita en el 75% de los colegios y, de éstos: 

 
− De éstos, en el 37% aunque no lo dicen en la visita, si aparece reflejado en la 

documentación que nos entregan: Colegios María Teresa, Zola, Casvi, 

Valdefuente, Tres Olivos, Chesterton,  Antamira, San Agustín Madrid,  Trinity 

College, Estudiante las Tablas, Caude, Leonardo Da Vinci). 

 

− Y el resto de colegios ni lo comentan, ni lo incluyen en la documentación. 

 

 

 

NO lo dicen en la visita (75%) 

 

 
30 colegios 

Aparece reflejado en la 

documentación (37%) 

 
12 colegios 

Colegios María Teresa, Zola, Casvi, 

Valdefuente, Tres Olivos, Chesterton,  

Antamira, San Agustín Madrid,  Trinity 

College, Estudiante las Tablas, Caude, 

Leonardo Da Vinci). 

Ni lo comentan, ni lo incluyen 

en la documentación (60%) 

 
18 colegios 
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Análisis de precios y servicios 

Voluntariedad: 
 

  ➢SI lo dicen en la visita en el 25% de los colegios y, de éstos: 

 

• En 5 colegios aparece en la documentación que entregan:  
 (Villamadrid, Peñalar, Antavilla School, Quercus, Monte Tabor) 

 

− no parece muy real en un caso, donde en la visita nos dicen que es 
voluntaria pero que hay que pagarla siempre, Colegio Quercus. 

 
• En 4 colegios no aparece en la documentación, : 
 

− Son casos en los que nos dicen que es voluntaria, aunque no figura en la 
documentación que aportan (Bernadette y Helade).  

− Y otros casos en los que lo denominan Donación, pero nos indican que 
no es voluntaria. (Gredos San Diego).  

 
 

(En 8 de los 40 colegios nos ofrecen carta que tendrían que firmar los padres y madres admitiendo el 
conocimiento de la voluntariedad del pago.) 
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Análisis de precios y servicios 

Testeo de la Voluntariedad de la cuota: 
 

  En la visita realizada se les planteó a los colegios la posibilidad de no pagar la 
cuota base y nos encontramos diferentes reacciones.  

A. EXCLUIR AL NIÑO DE ACTIVIDADES 

B. NO OPCIONAL 

C. NO RESPUESTA 

D. OPCIÓN FLEXIBLE 

E. VOLUNTARIO 



Análisis de precios y servicios 

Testeo de la Voluntariedad de la cuota: 

 
  

(Antamira, Antavilla School, Arenales Arroyomolinos, Ábaco, Vallmont,  San Jaime, 

Santa Gema de Galgani, Greenwich School, Casvi, Valdefuente, Gaudem, Edith Stein, 

CEU San Pablo Sanchinarro, Santa María La Blanca, Tres Olivos, El Valle III, 

Bernardette, , Kolbe, Trinity College, Claret, Helade, Caude, Gredos San Diego El 

Escorial, Leonardo Da Vinci). 

 

( En el caso de Colegio Santo Ángel de la Dehesa, que nos indica que “es 

obligatorio pagarlo, que les obligan  a decir que es voluntario”.) 

 

A. EXCLUIR AL NIÑO DE ACTIVIDADES 

VILLAMADRID 

“Si no contratas el servicio “complemento formativo”, te llevas al niño a 
las 12:05h, y no realiza actividades del centro.” 

ARCADIA 

“Que si no se paga, el niño no tendrá apoyo escolar. Repiten mucho lo 
importante de hacer este complemento formativo.” 

PEÑALAR 

“Si es a primera hora, entra mas tarde. Si es al medio día, se va a la 
biblioteca a estudiar.” 

ANTAVILLA SCHOOL “Los niños no irían a esas clases.” 

ESTUDIANTE LAS TABLAS “No participarían de las actividades extras” 

Argumentan que en ese caso te llevas al niño en las horas 

que correspondan. Nos encontramos con las siguientes 

respuestas:  

B. NO OPCIONAL 

Argumentan que es obligatorio y todos lo pagan 
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Análisis de precios y servicios 

Testeo de la Voluntariedad de la cuota: 
 

  

No argumentan o no responden.  
Ejemplo: María Teresa, Zola, Parque, Gredos San Diego las Rozas. 

C. NO RESPUESTA 

D. OPCIÓN FLEXIBLE 

E. VOLUNTARIO 

Argumentan que habría que estudiar cada caso, e incluso la 
existencia de becas o bolsas para esos casos.  
Ejemplo: Fuenllana, Chesterton, Gredos San Diego Moratalaz,  Quercus, Monte Tabor, 

Arenales Carabanchel. 

Argumentan que no pasaría nada, que realmente es 
voluntaria.  
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Análisis de precios y servicios 

Testeo de la Voluntariedad de la cuota: 

Hemos elaborado un indicador para testear el nivel de presión que ejercen los colegios 
para el cobro de la cuota y la obligatoriedad de pago de la misma.  
Para el cálculo hemos utilizado 3 variables analizadas en el estudio:  

Explicación en la visita del concepto de la 
voluntariedad de las cuotas 

A 

Aparece reflejado en la documentación que 
aporta el concepto de pago voluntario. 

B 

Argumentario que hacen cuando se le plantea 
la posibilidad de no pagar la cuota por 
actividades complementarias. 

C 

SI=1  
NO=3 

Variable Valoración 

SI=1  
NO=3 

DISCRIMINAN=5  
OBLIGATORIO/NO ARGUMENTAN =3 

FLEXIBLE=2 
VOLUNTARIO=1 

A 

B 

C 

NIVEL DE PRESIÓN  = A B C + + 

INDICADOR DE PRESIÓN AL COBRO (Ind PC)  



Análisis de precios y servicios 

INDICADOR DE PRESIÓN AL COBRO (Ind PC)  

(Ind PC)=11  

(Ind PC)=9  

(Ind PC)=8  

(Ind PC)=7  

(Ind PC) ≤ 5  

Ind PC Promedio =7,9  

PRECIOS 
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Análisis de precios y servicios 
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TRAMO DE PRECIOS 

➢ En el cuadrante de mayor precio y mayor presión encontramos un grupo numeroso de colegios. Y 
en el tramo medio de precios es donde ´se concentran grupos con diferentes niveles de presión. 

 
➢ Aún así, no se puede hablar de correlación directa entre el precio y la presión ejercida para el 

cobro, pero si vemos que la mayor parte de los colegios ejercen una presión por encima de la 
media y en los tramos de precio mayores. 

Número colegios 
que se agrupan por  
tramo de precios y 
nivel de presión. 

- + 

- 
+ 

TRAMOS DE PRECIOS CLUSTER: 
• 1. de 0 a 99 
• 2. de 100 a 149 
• 3. de 150 a 199 
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Carácter NO LUCRATIVO: 

Sólo en el 20% de los colegios visitados menciona el carácter NO 
LUCRATIVO de la cuota. 

Análisis de precios y servicios 

En el colegio Antavilla, no lo mencionan en la visita, y cuando leemos las tarifas con ellos y vemos 
que aparece escrito en la documentación nos dicen que  “nos obligan a ponerlo”, también 
refiriéndose a la voluntariedad. 
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Carácter NO LUCRATIVO: 

Análisis de precios y servicios 

El colegio Bernadette no lo pone por escrito en su documentación, pero en la visita “nos 
cuenta que es un colegio de cooperativa de padres sin beneficio para nadie solo para una 
mejora de los alumnos” 

El colegio KOLBE sólo lo menciona en la visita, entre otras cosas porque carece de un 
tarifario, y nos entrega los precios en un tarjetón anotados a mano. El argumento es que  
“es una fundación y se puede desgravar, y obtener factura”. 

El colegio GREDOS SAN DIEGO LAS ROZAS  también sólo lo menciona en la visita, y en el 
tarifario adjunta información detallada del carácter fundacional. 



Análisis de precios y servicios 

Explicación del Horario: 

 
  

• Sólo en el 28% de los casos hacen mención al horario de prestación de las 

actividades complementarias.  

Villamadrid  De 12.05 a 12.50 

Peñalar  De 12:00 a 13:00 primaria. De 13:00 a 14:00 secundaria 

Antavilla School 
A primera hora de la mañana, a las 8:45 h, una clase de 55 minutos 
todos los días. 

Tres Olivos De 12h a 13h 

Estudiante Las Tablas De 14:15 a 15:00 

Helade DE 13:10 A 14:05 

Valdefuente A la hora de la comida 

Monte Tabor Menos las deportivas todas las demás a la hora de la comida 

Caude Dice que 5 horas semanales  en horas lectivas pero no curricular 

Parque Durante las horas de recreo, durante las horas de comida. 

Arcadia Dentro del horario lectivo 

Casvi Dentro de las horas lectivas, pero no curriculares 

Vallmont Dentro del horario lectivo 

San Jaime Dentro del horario lectivo 

Leonardo Da Vinci 
Las clases extras están dentro del horario escolar, y depende del 
curso se ponen a una hora o/a otra 

El resto de colegios ni siquiera menciona el horario donde se prestan estos 

servicios, en parte porque muchos no argumentan que sean actividades complementarias, 

sino un proyecto global o aportación para el mantenimiento del colegio.  
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Explican los días en que se 

realizan y el horario diario. 

Indican la franja horaria en 

la que se realizan las 

actividades 

Indican la ubicación dentro 

del horario escolar 
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Análisis del Servicio 

Nos encontramos con dos perfiles de colegios:   

Colegios de atención más personalizada: 

Se trata de colegios con mayor flexibilidad a la hora de visitarles. En el 58% nos dan opción a 
concertar visita previa,  y son más flexibles en las posibles opciones de visitas. En el 63% de 
los casos se realiza visita individualizada, y en el 42%  atiende directamente la Dirección del 
colegio.  

Colegios de atención colectiva: 

Son colegios que canalizan todas las visitas a una jornada de puertas abiertas única, y en la 
que tienen estandarizada la información a facilitar y entregar a las familias.  
En el 42% de los colegios no nos dan opción a concertar una visita y  nos remiten a jornada de 
puertas abiertas, o si ya la han realizado, en algunos casos recogemos la información en 
secretaría. En estos casos, no solemos ser atendidos por  los Directores de los colegios. 

Contacto Previo: 
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Análisis del Servicio 

Explicación de actividades y servicios: 

Planteamiento de precios: 

• El 82%  de los colegios visitados hace un intento por explicar las actividades y 
servicios del colegio. 

 
• Aquellos que no lo hacen, nos remiten principalmente a su web para rescatar la 

información detallada del colegio. 

• El 63% plantea de manera espontánea el tema de los precios, indistintamente de si 
es visita individualizada o colectiva.  

 
• Del 37% que no plantea los precios de manera espontánea, el 75% acaba 

entregando los precios en papel. 
 

Formato de Atención: 
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Análisis de la oferta 

Visita de las instalaciones: 

Aunque parezca sorprendente, un 38% de los colegios visitados no realizan visita de las 
instalaciones a las familias que  se interesan por su colegio, a pesar de tratarse en la mayor 
parte de los casos de visitas individualizadas y con concertación de visita previa. 
 
Peñalar, María Teresa, Valdefuente, Gaudem, Fuenllana, CEU San Pablo Sanchinarro, Santa 
María La Blanca, Tres Olivos, Kolbe, Monte Tabor, Las Tablas Valverde, Helade, Caude, Gredos 
San Diego Las Rozas, Leonardo Da Vinci 
 
Además, un 13% nos remiten a la Jornada de Puertas Abiertas que harán más adelante para 
poder visitar las instalaciones, a pesar de habernos desplazado ya al colegio en la cita 
concertada. 
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Análisis de la oferta 

Argumentario Comercial: 

COLEGIO ¿Qué aspectos destaca como principal ? 

ARENALES ARROYOMOLINOS 

 Bilingüismo: Profesores nativos 
 Instalaciones: Cocina propia, clases con baño 
 Proyecto educativo: Hacen muchos talleres en ingles 
 Tecnologías: A partir de 6º Ipad, todas las clases pizarras electrónicas 
 Otros : Orientadora personal 

COLEGIO ÁBACO 

 Bilingüismo: Más horas 
 Instalaciones Tiene piscina 
 Proyecto educativo Hacen muchos talleres 
 Tecnologías Desde 3 años rincones con Ipad 
 Deportes Hacen jornada de olimpiadas todo el colegio 
 Otros: Orientadora  

COLEGIO VALLMONT 

Bilingüismo  Intercambio 
Instalaciones Piscina, Polideportivo 
Proyecto educativo  5 Horas Extras 
Tecnologías Últimas Tecnología, IPAD 
Deportes Multideporte y Piscina Fundamental 
Otros: Laico pero con religión 

 SAN JAIME 

Bilingüismo Salen los niños hablando inglés 
Instalaciones: Muy buenas y nueva piscina, Polideportivo cerrado.  
Proyecto educativo: Dan horas extras de asignaturas, para decir que el pago es 
interesante para el alumno.  
Deporte: Muchos deportes.  
Otros: Religión 

SANTA GEMA DE GALGANI 
 Bilingüismo Profesores nativos 
 Instalaciones Piscina 
 Deportes  1 clase semanal de natación 

COLEGIO VILLAMADRID 
 
 Instalaciones: tamaño de las aulas, aulas con baño, biblioteca, laboratorio, piscina... 
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Análisis de la oferta 

COLEGIO ¿Qué aspectos destaca como principal ? 

COLEGIO ARCADIA 

 Bilingüismo: Muy buen nivel, alemán además del inglés 
 Instalaciones: las deportivas muy buenas 
 Proyecto educativo: muy especializado con psicóloga 
 Tecnologías: clases con pizarra digital interactiva 
 Deportes: Piscina                                                                                                                                                                
Otros: Inteligencia emocional, etc 

COLEGIO PEÑALAR 

 Bilingüismo: alemán 
 Instalaciones: buenas 
 Proyecto educativo: muy importante 
 

COLEGIO GREENWICH SCHOOL 

 Bilingüismo: profesores nativos 
 Instalaciones: Piscina, pabellón 
 Tecnologías: Ipad desde pequeños                                                                                               
Deportes: 1 clase semanal de natación                  

COLEGIO MARÍA TERESA 

 Bilingüismo: en ESO bilingüismo total 
 Proyecto educativo: Muy personalizado 
 Tecnologías: muy innovadoras                                                                                                                                                        
Otros: Religión 

ANTAVILLA SCHOOL 

 Bilingüismo: Inglés y alemán 
 Proyecto educativo: Mas clases que las curriculares 
 Tecnologías: a partir de 5º primaria uso de tablets                                                                          
Otros: Medio Ambiente                                                                                                                                                       

COLEGIO ZOLA 

 Bilingüismo: Inglés y alemán 
 Instalaciones: Deportivas para padres 
 Proyecto educativo: Trabajan con la emoción 
 Tecnologías: las introducen de manera intensiva en secundaria                                                                
Deportes: Padel dentro de las clases deportivas                                                         

Argumentario Comercial: 
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Análisis de la oferta 

COLEGIO ¿Qué aspectos destaca como principal ? 

FUENLLANA Religión 

COLEGIO SANTO ANGEL LA 
DEHESA 

Idioma 
Tecnología 
Valores 
 

ARENALES CARABANCHEL 

Bilingüismo Tienen centro la Fundación en California y pueden hacer cursos o trimestres 
en ese centro 
Proyecto educativo Proyecto Daci, tiene el centro libros que ha creado el centro 
Tecnologías Trabajan con Ipad 
Otros  Las clases siempre que cuadren los alumnos los separan ( chicos y chicas), en el 
mismo centro pero en distintas clases. 

EDITH STEIN 
Proyecto educativo 
Educan desde el respeto y consiguen que todos los niños brillen. 
 

CEU SAN PABLO 
SANCHINARRO 

  

SANTA MARÍA LA BLANCA 
Bilingüismo Profesores nativos y más hora 
Tecnología; los niños van con Ipad y tienen aula con ordenadores 

Argumentario Comercial: 



COLEGIO ¿Qué aspectos destaca como principal ? 

TRES OLIVOS Tecnologías Que a partir de 5º de primaria llevan Ipad 

CHESTERTON 

 Bilingüismo 50% de clases en ingles 
 Proyecto educativo Desde los 3 años empiezan con el ajedrez y les enseñan los movimientos y van ampliando según 
la edad,. Refuerzan las clases que dan en inglés en español para ampliarles conocimientos. 
 Deportes Hacen una hora más de gimnasia 

ANTAMIRA 

Bilingüismo Profesores nativos y proyectos en Inglés 
Instalaciones 2 Piscina, 4 patios ,4  laboratorios, teatro con equipo de iluminación y sonido de Tele 5 biblioteca… 
Proyecto educativo Mucho trabajo por proyecto y ciencia viva (todos hacen trabajos en laboratorio) 
Tecnologías Tienen pizarras digitales, Ipad y biblioteca virtual 
Deportes Tienen Club de futbol, incluso con cromos de los niños (que los vende en las tiendas del pueblo) 

COLEGIO BERNADETTE 
 Bilingüismo: Inglés y Francés 
 Proyecto educativo: Importante, Profesorado Excelente 
 Otros PROFESORADO 

COLEGIO GREDOS SAN DIEGO 
MORATALAZ 

 Bilingüismo: Profesores nativos, proyecto es inglés y videoconferencias con colegios extranjeros. 
 Instalaciones: Piscina, laboratorios... 
 Proyecto educativo: Mucho trabajo por proyecto y en grupo. 
 Tecnologías: Pizarras digitales, Ipads. 
 Deportes: Tienen Club de competición y pueden practicar muchos deportes. 

COLEGIO QUERCUS 
 Bilingüismo: Inglés como refuerzo 
 Deportes: bueno                                                                                                                                                                                    
Otros: Alemán a partir de 1º ESO 

COLEGIO KOLBE 

 Bilingüismo: Inglés y alemán 
 Instalaciones: las deportivas muy buenas 
 Proyecto educativo: muy especializado 
 Tecnologías: Ipad a partir de 2º ESO                                                                          

COLEGIO MONTE TABOR 

 Bilingüismo: Intercambio con Alemania e Irlanda 
 Instalaciones: con mejoras gracias a las aportaciones voluntarias 
 Proyecto educativo: Muy bueno 
 Tecnologías: buenas                                                                                                                                                                                 
Otros: Importante el habla en público (Clases de Teatro) 

Análisis de la oferta 

Argumentario Comercial: 
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Análisis de la oferta 

COLEGIO ¿Qué aspectos destaca como principal ? 

COLEGIO ESTUDIANTE LAS TABLAS 

Bilingüismo: 3 idiomas, inglés, chino y francés. 
Instalaciones: Piscina, pabellón, sala informática y biblioteca 
Proyecto educativo: Proyecto de lectura 
Tecnologías: Ipad                                                                                                                                                                                                
Deportes: Psicomotricidad en piscina                     

COLEGIO LAS TABLAS DE VALVERDE 

Bilingüismo: profesores nativos 
Instalaciones: Piscina 
Proyecto educativo: Lengua de signos, curricular. 
Tecnologías: No llevan libros, solo Ipad                                                                                                                                            
Deportes: 1 clase semanal de piscina                                                                                                                                                     
Otros: educación segregada por género. 

COLEGIO TRINITY COLLEGE 

Bilingüismo: da un día la clase en español y otro en inglés 
Instalaciones: Piscina, pabellón, sala informática.. 
Proyecto educativo: Proyecto Trinity College. 
Tecnologías: Ipad desde los 3 años                                                                                                                                                         
Deportes: piscina y pabellón                                                                                                                                                                
Otros: Psicopedagoga 

COLEGIO HELADE Proyecto educativo: Mucho énfasis en su proyecto 

COLEGIO CAUDE 
Bilingüismo: Inglés + segundo idioma 
Proyecto educativo: Mas clases 

COLEGIO GREDOS SAN DIEGO LAS 
ROZAS 

Proyecto educativo: al ser cooperativa de profesores, están todos muy involucrados en el 
proyecto.                                                                                                Otros: Revista del colegio 

COLEGIO GREDOS SAN DIEGO EL 
ESCORIAL 

Bilingüismo: buen nivel de inglés 
Proyecto educativo: ajedrez y naturaleza 
 

COLEGIO LEONARDO DA VINCI 

Bilingüismo INGLES E ITALIANO 
Instalaciones DEPORTIVAS MUY BUENAS 
Proyecto educativo Propio 
Tecnologías MUY IMPLICADOS  CON LA TECNOLOGIA 

Argumentario Comercial: 



Histórico 

Durante el  curso 2015-2016 se realizó un primer trabajo de visitas a los colegios . 
Hay 20 colegios que han sido visitados los dos años, y de estos la gran mayoría no ha variado su oferta.  

Tan sólo encontramos cambios en 6 colegios. 

➢Este colegio ha cambiado la 
denominación de su cuota 
pasando de llamarla 
“Complemento Formativo” a 
“Complemento Voluntario”. 

  
➢Además han incluido el desglose 

de este complemento, indicando 
las horas que incluyen y el coste 
de cada partida, quizás buscando 
un mayor acercamiento a la 
normativa vigente. 
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Histórico 

➢Este colegio mantiene la 
denominación de su cuota como 
Donación Fundación, e incluyen 
en el pie de página una nota 
indicando que “ les recordamos 
que las actividades escolares 
complementarias y de servicios de 
los centros concertados serán 
voluntarias, no tendrán carácter 
discriminatorio para los alumnos, 
no podrán formar parte del 
horario lectivo y carecerán de 
carácter lucrativo.”  

 
➢No obstante en la visita nos 

indican que el pago de esta cuota 
es de carácter obligatorio. 
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Histórico 

➢En Antavilla encontramos dos 
variaciones con respecto al año 
anterior:  

 
A. Cambio denominación 

cuota, pasando de 
“Oferta Educativa” a 
“Actividades 
Complementarias”. 

B. Incluyen en el pie de la 
oferta una nota en 
negrita que indica: “ 
Las actividades y 
servicios 
complementarios son 
de carácter lucrativo y 
no voluntario”. 

A 

B 

2017 
2016 
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Histórico 

➢En el colegio GAUDEM también 
realizan una adaptación en la 
denominación de la cuota, 
pasando de llamarla “Cuota 
Fundación” a “Hora 
Complementaria”. 

2017 2016 
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Conclusiones principales 

CONCLUSIONES GENERALES 

• El 100% de los colegios visitados cobran la cuota básica a las familias, de mayor o menor 
importe, y bajo diferentes denominaciones.  

• En el 13% de los colegios, no se entrega información de precios por escrito, e incluso en 
algunos no facilitan dicha información hasta que adjudiquen la plaza. A pesar de esto, 
finalmente todos los colegios excepto uno nos han facilitado la información, no siempre en 
un formato corporativo, sino también anotada en un papel e incluso post-it. 

 
• La estructura de gastos es idéntica en todos los colegios, con una partida de gastos fijos y 

otros voluntarios, y una cuota básica que se cobra en todos los casos, y sobre la que se 
aplica diferentes criterios de voluntariedad. 

 
• La cuota promedio de los colegios concertados es de 148€, con un máximo de 198€ que 

cobra el colegio Casvi, y un mínimo de 88€ que cobra Villamadrid. 
 
• Las distintas denominaciones utilizadas para la cuota básica parece tener una 

intencionalidad clara:  
✓ por un lado aquellos que pretenden dotar de contenido a la cuota (Actividades 

Complementarias) y  que incluso lo justifican con un proyecto diferencial (Proyecto 
educativo),  

✓ y, por otro lado aquellos que pretenden enmascararlo bajo el concepto de donación o 
aportación (Donación, Cuota, Aportación Voluntaria) a pesar del alto grado de 
obligatoriedad en todos los casos. 
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VOLUNTARIEDAD 

• El aspecto de la voluntariedad  NO se menciona en la visita en el 77% de los colegios y de estos 
colegios , además de no mencionarlo en la visita, el 39% tampoco lo refleja por escrito en la 
documentación. 

• Y en los casos en los que sí lo mencionan en la visita y si aparece reflejado por escrito tampoco 
son muy reales, porque de manera verbalizada tienden a explicarnos que tiene carácter 
obligatorio, e incluso en alguno mencionan que “les obligan a ponerlo así”. Esto nos viene a 
indicar que, no sólo se requiere vigilancia de la inclusión de esta información en la 
documentación que se entrega a las familias, sino que hay un segundo ejercicio que es verificar 
el cumplimiento real de esta especificidad de la ley vigente.  

• Parece un “intento de cubrirse las espaldas” el hecho de mencionar el carácter voluntario de 
la cuota, dado que lo reflejan en la documentación o lo comentan en la visita, pero en la mayor 
parte de los casos nos aclaran que su pago es de carácter obligatorio. 

• En este estudio, este testeo de la voluntariedad nos arroja resultados de cierta gravedad: 

✓ Detectamos varios casos claros de discriminación (en concreto 5 colegios) a los hijos de 
las familias que estarían dispuestas a no pagar esta supuesta cuota voluntaria. 

✓ Identificamos diferentes niveles de presión al cobro de esta cuota voluntaria, pudiendo 
establecer un ranking de colegios en función de este indicador de presión. 

✓ Detectamos que no existe una correlación directa entre esta presión y el nivel de precios, 
pero también que hay un numeroso grupo de colegios ubicados en entornos de elevada 
presión y precios. 

 

Conclusiones principales 
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• Respecto al carácter NO LUCRATIVO de la cuota, NO lo menciona en el 80% de los colegios. 

• Sólo en el 28% de los casos hacen mención al horario de prestación de las actividades 
complementarias 

ATENCIÓN 

• En general nos encontramos con una tipología de colegios que tienen muy estandarizada la 
atención a las familias, y en muchos de ellos ni siquiera ofrecen la posibilidad de visita 
personalizada, remitiendo a las familias a jornadas de puertas abiertas, lo que nos hace pensar 
que son colegios  cuyo volumen de solicitudes es elevado y alta demanda. 

EVOLUCIÓN  

A raíz de las acciones llevadas a cabo como resultado del estudio realizado el año pasado 
encontramos algunas conclusiones de relevancia:  

• En este curso, casi el 100% de los colegios visitados siguen cobrando algún tipo de cuota 
adicional a las familias, por encima de los 100€ en la mayor parte de los casos.  

• Tan solo 4 colegios han realizado cambios para adaptarse a la legislación vigente.  

• Los cambios que han realizado estos colegios podemos decir que, van más ligados a dotar a la 
cuota de contenido e, incluso, enmascarar,  en el sentido de que han cambiado 
denominaciones para simular que la cuota va ligada a una serie de horas complementarias, y 
han añadido notas a pie de página intentado recoger el carácter voluntario de la cuota, a pesar 
de que en las visitas presenciales nos recalcaban el carácter obligatorio de la misma. 

Conclusiones principales 


